
 

 บรรณนทิัศน ์
เดือนกันยายน  2560  ครั้งท่ี  2 

ส านักหอสมุด มหาวิทยาลัยศรีปทุม วิทยาเขตชลบุรี 

ฝ่ายจัดการทรัพยากรสารสนเทศ 



ถ้าหากวันหนึ่งคุณจะต้องท างานในองค์กรที่มี เ พ่ือน
ร่วมงานเป็นชาวต่างชาติ หนังสือเล่มนี้ช่วยคุณได้ ด้วย
เนื้อหาที่แบ่งออกเป็น 3 ส่วน โดยส่วนแรกเป็นค าศัพท์ที่ใช้
ในองคก์รหรือบริษัท ระดับต าแหน่ง ฝ่ายหรือแผนกภายใน
องค์กร ค าศัพท์ในหมวดอุปกรณ์ส านักงาน ประเภทหรือ
รูปแบบธุรกิจต่าง ๆ ส่วนที่สองจะเป็นบทสนทนาตาม
สถานการณ์ที่ต้องพบเจอบ่อย ๆ ทั้งการแนะน าตัว การ
เริ่มผูกมิตรกับเพ่ือนร่วมงาน การประสานงาน การ
น าเสนองานและการประชุม ประโยคสนทนาที่เกิดขึ้นใน
ออฟฟิศ และส่วนที่สามเป็นการน าเสนอค าศัพท์ในวงการ
ธุรกิจประเภทต่าง ๆ เหมาะส าหรับคนท างาน รวมไปถึง
นักเรียน นักศกึษา และบุคคลทั่วไปที่สนใจในภาษาอังกฤษ 

 

PE 1116.B8 

ภ577ท 

2560 

ผู้แต่ง: ภีม คล้ายเสมอ
จ านวนหน้า: 295 หน้า 

ทุกองค์กรจะขาดคุณไม่ได ้ถ้าคุณใช้ภาษาองักฤษแบบมืออาชพี 



สร้างโลกธุรกิจใหม่ด้วย LINE@ 

ถ้าลูกค้าอยู่บนโลกออนไลน์ ธุรกิจเราก็ควรอยู่บนโลก
ออนไลน์ ถ้าลูกค้าคุณอยู่กับ LINE ธุรกิจของเราก็ควรอยู่
กับ LINE@ เช่นกัน เปิดโลกธุรกิจใหม่ด้วย Application 
LINE@ เครื่องมือที่ชว่ยในการเพิ่มยอดขาย สร้างแบรนด์ให้
เป็นที่รูจ้ัก รวมถงึเป็นเคร่ืองมือส าหรับปิดการขาย และท า
การตลาดได้อย่างยอดเยี่ยม โดยคุณโซอี้ ภญ. โสภา พิมพ์
สิริพานิชย์  LINE@ Certified trainer คนแรกประเทศไทย 
หนังสือเล่มนี้ไม่ใช่หนังสือสอนเทคนิคการใช้ LINE@ แบบ
ทั่ว ๆ ไป แต่คือ VDO Book ที่อ่านเข้าใจง่าย พร้อม QR 
Code แทรกอยู่ในเล่ม เพ่ือให้ผู้อ่านสแกนเข้าไปชมวิดีโอ
สาธิตวธิีการท าในฟีเจอร์ส าคัญ ๆ สามารถท าตามได้ทันที 
หากคุณยังไมรู่้ถงึอนุภาพของแอปพลิเคชันตัวสีเขียวเล็ก ๆ 
ตัวนี้ ว่าจะช่วยขับเคลื่อนธุรกิจของคุณได้ยังไง คุณก าลัง
พลาดโอกาสทางธุรกจิมากเลยทีเดียว 

ผู้แต่ง: โสภา พมิพ์สิรพิานชิย ์
จ านวนหน้า: 222 หน้า 

 

HF 5548 

ส984ส 

2560 



ในอาชีพการงานของคุณ คุณอาจจะร่วงหรือดับได้เลย
ทีเดียวหากคุณไม่สามารถผ่านสถานการณ์บางอย่าง
เกี่ยวกับการงานของคุณไปได้ เช่น การขายงาน การเสนอ
ผลงานโครงการ การเจรจาต่อรอง การประชุม แม้กระทั่ง
การสัมภาษณ์งาน สถานการณ์เหล่านี้เรียกว่า “การขาย
ความคดิ” โดยที่คุณก าลังมุง่หวังให้อีกฝ่าย “ซ้ือความคิด” 
ของคุณไปใช้ คือการที่เขาเห็นด้วย เช่ือถือ ท าตาม และนั่น
หมายถึงว่าคุณสามารถเอาชนะใจเขาได้แล้ว ผลที่ตามมา
คือความส าเร็จในสิ่งที่คุณต้องการ พบกับ 101 กลยุทธ์
พัฒนาตนเอง ยกระดับความน่าเช่ือถือ เพ่ือก้าวไปสู่อีก
ระดับของชีวิตการท างานและธุรกิจ วิธีที่จะท าให้ผู้คน
เช่ือมั่น อยากท าธุรกิจกับคุณ ย่ืนข้อเสนอดี ๆ ให้ อยาก
ร่วมงานด้วย และมีโอกาสมากมายให้คุณได้เลือก 

 

BF 698 

ส831ข 

2559 

ผู้แต่ง: สุพัตรา มะโนนัย
จ านวนหน้า: 215 หน้า 

ขายตัวเองให้ได้แล้วรายได้สูง ๆ จะตามมา 



คุณคือคนที่ท างานด้วย “ค าสั่ง” ท างานด้วย “ความสนุก” 
หรือคนที่ท างานด้วย “ความบ้า” หนังสือเล่มนี้จะเตือนให้
คุณรู้ว่า เส้นทางสู่ความส าเร็จอยู่ที่ตัวเราเองทั้งสิ้น ไม่ว่า
จะเป็นการหาวิธีการสร้างงานหรือท างานด้วยตัวเอง โดย
ไม่ได้ใช้วธิีซึ่งคนที่เคยประสบความส าเร็จท ามาแล้ว เพราะ
ยังไงผลลัพธ์ที่ได้ก็เสมอตัว แต่คนที่มีพลังงานจากใน
ตัวเองจะท าให้ตัวเองประสบความส าเร็จมากกว่าที่เคย 
และจะไม่รอค าสั่งของใครหรือแรงจูงใจจากใครทั้งนั้น 
หรือความพยายามในการท าสิ่งที่ท าได้ดีอยู่แล้วให้ดีขึ้นไป
อีก แทนที่จะพยายามท าในสิ่งที่ท าไม่ได้ให้ได้ดี เป็นต้น 
หนังสือเล่มนี้จะช่วยให้คุณเติบโตด้วยแรงผลักดันของ
ตนเอง ไม่ใช่มัวแต่รอแรงกระตุ้นจากภายนอก และ
แก้ปัญหาด้วยค าตอบของตัวเอง ไมใ่ช่ของคนอ่ืน 

 

BF 481  

ค451ง 

2559 

ผู้แต่ง: คิมจงชิก           
จ านวนหน้า: 221 หน้า 

งานของฉันสนุกเป็นบ้าเลย 



ท าไมคนที่เกง่กาจ เข้มแข็ง และน่าเช่ือถือถึงไม่ใช่หัวหน้าที่
ดีที่สุดเสมอไป? “คนธรรมดา” อย่างเรา ๆ จะเป็นสุดยอด
หัวหน้าได้อยา่งไร? อะไรคือเคล็ดลับที่ท าให้สตาร์บัคส์เป็น
องคก์รที่ “น่าท างานด้วยที่สุด” ในญี่ปุ่น? ค้นหาค าตอบได้
จาก “อิวะตะ มัตสึโอะ” อดีตซีอีโอของ Starbucks Coffee 
Japan ผู้มีประสบการณ์จากการเป็นพนกังานธรรมดา การ
เรียนต่อต่างประเทศ การได้เป็นผู้บริหารระดับสูงและขึ้น
เป็นประธานบริษัทที่สามารถท าให้ผลประกอบการที่เคย
ติดลบสามารถกลับขึน้มาดีได้  พบกับ 51 วิธีคิดของเขาซึ่ง
จะแนะน าเคล็ดลับการบริหารคนแบบง่าย ๆ ที่ช่วยเปลี่ยน
คนธรรมดาให้กลายเป็นสุดยอดหัวหน้าที่ลูกน้องอยาก
ท างานด้วยได้อย่างน่าอัศจรรย์ 

 

HF 5549 

อ751ห 

2559 

ผู้แต่ง: อวิะตะ มัตสึโอะ
จ านวนหน้า: 328 หน้า 

51 วิธีคิดของหัวหน้าที่ลูกน้องอยากท างานด้วย 



ทักษะการบริหารอย่างหนึ่งที่มีคุณค่าที่สุดอยู่เสมอ คือ 
ความสามารถในการพัฒนาแผนกลยุทธ์ที่ชัดเจน ใช้ได้ผล 
และเป็นแผนการที่ท าให้เรามีข้อได้เปรียบที่สามารถต่อกร
กับคู่แข่งในตลาดของเราได้ หนังสือเล่มนี้บอกเล่าแนวคิด
การวางแผนกลยุทธ์ เพ่ือให้เราเรียนรู้ว่าจะคิดได้ดีขึ้นและ
คิดอย่างชัดเจนยิ่งขึ้นได้อย่างไร รวมทั้งเรียนรู้ว่าเราจะ
ตัดสินใจเกี่ยวกับอนาคตของธุรกิจเราได้ดีขึ้นกว่าที่เคย
เป็นมาได้อย่างไร เม่ือเราคิดและท าตามกลยุทธ์ที่เราวาง
ไว้ ก็จะมีก าไรเพิ่มมากขึ้น และพอใจกับบริษัทและอาชีพ
ของเรามากขึ้น ทุกอย่างจะดีขึ้น และสามารถเจาะตลาด
ได้มากขึ้น สิ่งส าคัญเหนือสิ่งอ่ืนใดคือ เราจะรู้สึกว่าเป็นผู้
กุมชะตาชีวิตและธุรกิจของเรา เราจะสามารถมอง
ย้อนกลับไปแล้วพูดว่า “นี่คือจุดที่เราเคยต้องการจะอยู่” 

 

HF 5386 

ท637จ 

2560 

ผู้แต่ง: ไบรอัน เทรซี่
จ านวนหน้า: 179 หน้า 

เจาะลึกเคล็ดลับ สุดยอดกลยุทธ์ธุรกิจ 



ท าไมคนเรียนสูงเรียนเกง่จึงอยู่ร่วมกับผู้อ่ืนยาก สื่อสารกับ
ใครไม่ค่อยรู้เร่ือง และท าให้คนอ่ืนต้องล าบากใจอยู่เสมอ 
หนังสือเล่มนี้เขียนโดยแพทย์ช่ือดังชาวญี่ปุ่น ผู้เชี่ยวชาญ
ด้านประสาทจิตวิทยา ชีวจิตวิทยา และวิทยาศาสตร์พุทธิ
ปัญญา ผู้วเิคราะห์สมองด้วยภาพเอ็มอาร์ไอ (MRI) จะชวน
คุณมาไขสมองคนเหล่านีว้่า “พร่อง” ตรงส่วนไหนเม่ือต้อง
ด าเนินชีวิต โดยวิเคราะห์จากพฤติกรรมในวัยท างานและ
ภาพถ่าย MRI ของสมองอย่างละเอียด พร้อมค าแนะน า
เรื่องสมองที่ช่วยให้สื่อสารดี เขา้สังคมได้ และฉลาดใช้ชีวิต 
... ได้เวลาเพิ่มศักยภาพสมองให้สมดุลทั้ง 8 ส่วน เพ่ือให้
คุณกลายเป็นคนที่สื่อสารได้ดี เข้าสังคมได้เหมาะสม และ
ได้รับการยอมรับ 

 

BF 637  

ค231ย 

2560 

ผู้แต่ง: คะโตะ โทะชิโนะริ
จ านวนหน้า: 200 หน้า 

ยิ่งเรียนสูงเรียนเก่ง ยิ่งต้องเร่งปรับตัว 



“ตลาด” ก็คือ “คน” ถา้เราจะเข้าใจ “ตลาด” ได้ เราก็ต้อง
เข้าใจ “คน” หรือลูกค้าของเราก่อน ลูกค้าของเราคือใคร? 
เราจะตามหาลูกค้าของเราเจอได้อย่างไร? และจะท าให้
ลูกค้ารู้จักเรา เข้าร้านเรา และตัดสินใจซ้ือของเราได้
อย่างไร? ผู้เขียนเรียบเรียงวิธีท าการตลาดแบบบ้าน ๆ ที่
เห็นอยู่ทั่วไปในชีวิตประจ าวัน แล้วน าวิธีการเหล่านั้นมาจับ
กลุ่มให้เป็นบท ๆ เพ่ือให้อ่านเข้าใจง่าย ไม่สับสน เม่ืออ่าน
จบแล้วคุณต้องได้ไอเดียจากกลยุทธ์ต่าง ๆ เหล่านี้ไม่มาก
ก็น้อย และที่ส าคัญเม่ือคิดออกแล้วต้องน ามาประยุกต์ใช้
กับธุรกิจของตัวเองทันที คุณถึงจะรู้ว่าได้ผลหรือไม่ แล้ว
ค่อยปรับไปเร่ือย ๆ จนเป็นทางของตัวเองเพ่ือที่จะน าไป
เป็นกลยุทธ์ที่จะเอาชนะใจกลุ่มลูกค้าของคุณในที่สุด 

การตลาดฉบับบ้าน ๆ พารวยแบบง่าย ๆ  

 

HF 5415 

พ112ก 

2560 

ผู้แต่ง: พงศก์ิตติ ์ชาญธีรวัชร ์
จ านวนหน้า: 231 หน้า 



หนังสือที่จะช่วยให้คุณเข้าใจพ้ืนฐานธุรกิจที่ส าคัญ ไม่ว่า
จะเป็นเร่ือง “การเงิน” รู้จักหน้าที่ของนักบัญชี วิเคราะห์
ผลก าไร เข้าใจงบการเงิน การระดมทุน “การตลาด” รู้จัก 
4Ps การตลาดดิจิทัล การสร้างแบรนด์ การดูแลลูกค้า 
“ทรัพยากรบุคคล” รู้จักโครงสร้างขององค์กร มองหาผู้
ร่วมทีม การจูงใจ การประชุม “การด าเนินงาน” รู้จักการ
ควบคุมคุณภาพ การบริหารสิ่งของ การเจรจาต่อรอง 
และการบริหารความเสี่ยง ถ่ายทอดด้วยส านวนภาษาอ่าน
ง่าย น าไปปฏิบัติได้จริง ส าหรับผู้ที่ก าลังเริ่มเรียน หรือ
ก าลังเรียน MBA ผู้ประกอบการ SME เจ้าของกิจการ 
ผู้จัดการ พนักงานบริษัท หรือนักลงทุนอิสระผู้ต้องการใช้
ความรู้ด้านธุรกิจในการวิเคราะห์หุ้น 

 

HF 1008 

ธ152พ 

2560 

ผู้แต่ง: ธนภัทร รุ่งธนาภิรมย์
จ านวนหน้า: 202 หน้า 

พ้ืนฐานธุรกิจ 



เวลาจะเริ่มท าธุรกิจ เรามักมองหาค าแนะน าจากนัก
ธุรกิจเกง่ ๆ หรือบริษัทชั้นน า จากนั้นก็น าไปปรับใช้กับ
ธุรกิจของตัวเอง แต่สุดท้ายความพยายามส่วนใหญ่
กลับล้มเหลวไม่เป็นท่า ท าไมถึงเป็นเช่นนั้น? ก็เพราะ
เราไม่ได้ “เก่ง” หรือ “ใหญ่”  เหมือนพวกเขาเหล่านั้น 
หนังสือเล่มนี้จะแนะน าวิธีท าธุรกิจที่เหมาะกับคน
ธรรมดาและบริษัทเล็ก ๆ ถึงแม้ค าแนะน าส่วนใหญ่จะ
ฟังดูขัดกับความรู้สึก แต่ก็ใช้ได้ผลจริงและช่วยให้
บริษัทนับพันแห่งเติบโตแบบก้าวกระโดดมาแล้ว 
ส าหรับผู้ที่ก าลังเริ่มตน้ธุรกจิไม่ควรพลาด 
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ผู้แต่ง: เฟร์ด, เจสัน           
 ฮานสัน, เดวิด ไฮเนไมเออร ์
จ านวนหน้า: 288 หน้า 

จงทิ้งทุกอย่างที่คุณเคยรู้ก่อนเริ่มท าธุรกิจ 


